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Šodien	mēs	runāsim	par

Investīciju	piesaiste	– nodomi	un	mērķi

Kā	sagatavoties	investīciju	piesaistei
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Par	investīciju	piesaisti	jādomā	ne	tikai	uzsākot	uzņēmējdarbību,	bet	arī	visu	
uzņēmējdarbības	laiku

Privātie investori

Riska investori

ES fondi

Crowdfunding&Crowdsourcing

Bankas aizdevumi/garantijas

Sviedru investori

Finanšu konkursi

Idejas fāze Uzņēmējdarbības 
uzsākšanas fāze

Uzņēmējdarbības attīstības fāze

Sviedru investori Sviedru investori
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Investīciju	piesaiste	ir	process,	kura	mērķis	ir	piesaistīt	noteiktus	resursu	noteiktu	
aktivitāšu	īstenošanai

Nodomu	un	mērķu	
definēšana

Pieejamo	investīciju	
meklēšana

Pieteikuma	izstrāde	
iesniegšana	finansu	
instrumentam,

Aktivitāšu	
īstenošana

Investīciju	
monitorings

Uzņēmējdarbības	uzsākšana	un	attīstība

Konkurētspējas	paaugstināšana

Jaunu	produktu,	pakalpojumu	ieviešana	tirgū

Jaunu	tirgus	apgūšana

Inovāciju	ieviešana
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Lai	veiksmīgi	piesaistītu	investīcijas	ir	jāsagatavojas

Plānošana

Analīze

Lēmumi

Atbildība

Komanda Zināšanas Resursi

Jāsagatavo	sevi	jauniem	izaicinājumiem

Jāpārliecina	investīciju	devēji

Mērķis
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Pirmkārt,	ir	jāsaprot,	ka	investīciju	piesaistes	procesā	tiek	iesaistītas	divas	puses,	kā	
investīciju	piesaistītājs	un	investīciju	sniedzējs

Investīciju	piesaistītājs Investīciju	sniedzējs

ü Persona	vai	organizācija,	kas	vēlas	
piesaistīt	investīcijas

=

ü Persona	vai	organizācija,	kas	sniedz	
investīcijas

ü Piesaista	un	izlieto	finansējumu	 ü Piešķir	un	uzrauga	finansējuma	
izlietojumu	

ü Jāpārliecina	investīciju	sniedzējs	
investīciju	piešķiršanai

ü Jāpārbauda	investīciju	piesaistītājs	
investīciju	atbildīgai	izlietošanai

=

=
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Otrkārt,	ir	jāsakārto	savi	nodomi

Lai	īstenotu	savu,	organizācijas	mērķi?

Lai	veicinātu	ES,	Latvijas	Valsts	attīstību?

Jo	2020	gadā	beigsies	ES	fondu	līdzekļi?

Lai	risinātu	organizācijas,	sabiedrības	problēmas?

Jo	ir	pieejami	ES	fondu	līdzekļi?
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Treškārt,	ir	jādefinē	savi	mērķi,	uzdevumi	un	sasniedzamie	rezultāti,	kas	atbilst	
investīciju	sniedzēju	prasībām

Privāts	finansējums,	kā	privātie	investori,	riska	
kapitāls	,	banku	finansējums

Mērķi	ir	vērsti	uz	investīciju	atgūšanu,	peļņas	
gūšanu,	vērtības	radīšanu	un	paskaidro	biznesa	ideju	
problēmu

Uzdevumi	ir	vērsti	uz	idejas	komercializēšanu	vai	
problēmas	risināšanu,	kas	atalgojas	gūtos	
ieņēmumos

Rezultāti	ir	vērsti	uz	ieņēmumu	gūšanu,	mērķu	
sasniegšanu

Skaidri un saprotami mērķi un uzdevumi,
kas izteikti izmērāmā vērībā, laika posmā

Mērķis ir jāadaptē investīciju
sniedzēja mērķim

Publisks	finansējums,	kā	ES	fondi,		Valsts,	pašvaldību	
atbalsts,	dažādi	konkursi

Mērķim	ir	jāatbilst	finansējuma	sniedzēju	
nolikumam,	noteikumiem,	prasībām

Uzdevumiem	ir	jāatbilst	finansējuma	sniedzēju	
nolikumam,	noteikumiem,	prasībām

Rezultātiem	ir	jāatbilst	finansējuma	sniedzēju	
nolikumam,	noteikumiem,	prasībām
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Investīciju	piesaiste	var	būt,	kā	sprints,	kā	arī	kā	nebeidzams	maratons,	kam	
nepieciešams	sagatavoties	gan,	garīgi,	gan	morāli,	gan	fiziski

Fiziski

Morāli

Garīgi
Jāsagatavojas	fiziski,	jāveic	nepieciešamās	

izpētes,	analīzes,	jāsagatavo	biznesa	plāns	un	
pamatojums	investīciju	piesaistei	

Jāsagatavojas	morāli,	par	uzņēmēju	
nepiedzimst,	bet	par	to	kļūst

Uzņēmējdarbība	ir	dzīves	stils	
nevis	darbs,	visam	jābūt	savā	

līdzsvarā
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Investīciju	piesaiste	ir	ceļš,	kas	nav	paredzams,	kam	nevar	100%	sagatavoties	un	nezin	
kur	vedīs

Laiks

Emocijas

FokussAtbildība

Ticība
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Laiks	– investīciju	piesaiste	tāpat	kā	uzņēmējdarbība	var	ilgt	no	pāris	dienām	līdz	
vairākiem	gadiem,	jo	labāk	esi	sagatavojies,	jo	ātrāks	būs	rezultāts
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Emocijas	– investīciju	piesaistē	tā	pat	kā	pokerā	ir	jāmāk	riskēt,	kā	arī	blefot	saglabājot	
vēsu	attieksmi	reālā	un	digitālā	vidē
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Fokuss	– lai	piesaistītu	finansējumu	uz	to	ir	jāiet	mērķtiecīgi,	jābūt	neatlaidīgam	un	
fokusētam	uz	mērķu	sasniegšanu
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Atbildība	– nevar	gaidīt,	ka	investīcijas	izdarīs	visu	tavā	vietā,	arī	darbs	un	zināšanas	ir	
investīcijas
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Ticība	– arī	veiksme	nav	nejauša,	lai	uzvarētu	loterijā	ir	jānopērk	biļete,	lai	piesaistītu	
investīcijas	ir	jāpārliecina	investīciju	sniedzēji
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Investīciju	piesaiste	ir	kā	spēle,	kurā	visi	var	būt	uzvarētāji	vai	tu	zaudētājs

Stratēģija

Fakti

Attieksme



17

Stratēģija	– investīciju	piesaiste	ir	kā	šaha	spēle,	kur	jāspēj	paredzēt	5	soļus	uz	
priekšu,	jāpārzina	savs	pretinieks	un	nevar	pieļaut	kļūdas
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Fakti	– pārliecinies	par	to	ko	tu	soli,	pamato	investīcijas	ar	faktiem	un	pierādījumiem,	
ka	spēsi	to	pacelt
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Attieksme	– attieksme	veido	attieksmi	un	jāatceras	ka	neesam	vienīgie,	kas	vēlas	
piesaistīt	finansējumu
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Investīciju	piesaiste	ir	droša,	ja	vien	tai	esi	sagatavojies
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Ieteikumi	investīciju	piesaistei

ü Nekautrēties	un	griezties	pie	palīdzības	atbildīgās	institūcijās

ü Pārliecināties	par	investīciju	piesaistes	lietderību	un	to	pamatotību

ü Izpētīt	investīciju	sniedzējus,	to	mērķus,	prioritātes	un	veiksmes	stāstus

ü Neapstāties	pie	pirmā,	otrā,	trešā	……	atteikuma,	iespējams	ir	izvēlēts	
nepareizais	investīciju	avots

ü Mācīties	savām	un	citu	kļūdām
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